Besuchsfregquenzen analysieren

T

Losungen von saletelligence - systematische vertriebsplanung



saletelligence nutzt malBBgeschneiderte Verfahren zur
Bestimmung der optimalen Investitionen je Kundengruppe

Wir unterstitzen bei der Beantwortung der folgenden Fragen:
= Welche Arzte bzw. Apotheken sind wie haufig zu besuchen?
= Wie viele Besuche sollten in welche Kundengruppe investiert werden?
= Welche Bearbeitungsintensitat lohnt sich flir welche Kunden?
= Zahlt sich eine VergréBerung des AuBBendienstes aus?

Ihre Vorteile auf einen Blick:

= Sie erhalten konkrete und faktenbasierte Empfehlungen zu den
Besuchsfrequenzen je Kundenklasse

= Sie steuern Ihre Vertriebsinvestitionen anhand objektiver Kriterien

= Sie sind Ihren Wettbewerbern voraus, die Ihr Besuchkontingent nicht
optimal auf die verschiedenen Arzte oder Apotheken verteilen

= Sie erhalten belastbare Berechnungen zu den Auswirkungen von
VergréBerungen und Verkleinerungen des AuBBendienstes
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Unsere Grundsatze bei der Bearbeitung Ihrer
Fragestellungen

Sorgfalt

Qualitat beweist sich fur uns durch Fehlerfreiheit in den Details. Diesem
Qualitatsverstandnis ist unsere Arbeit verpflichtet. Wir gewahrleisten dies
durch die herausgehobene Bedeutung von Sorgfalt in unserer Arbeitsweise.

Einsatz

Unser Ziel ist es, die Erwartungen unserer Kunden zu Ubertreffen. Hierfur
setzen wir unsere gesamte Kraft, unsere Kreativitat und unser Engagement
ein. Termintreue, Erreichbarkeit und Flei3 sind flr uns keine Sekundar-
tugenden, sondern Grundlage einer erfolgreichen Zusammenarbeit.

Partnerschaft

Wir verstehen uns als Verblndete unserer Kunden im Kampf mit den
Wettbewerbern. In unserem Spezialgebiet suchen und liefern wir proaktiv
Ansatze, die unseren Kunden Wettbewerbsvorspriinge verschaffen. Der
Erfolg unserer Kunden ist die groBte Bestatigung unserer Arbeit.
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Ihre Ansprechpartner zur Optimierung von
Besuchsfrequenzen:

saletelligence - systematische vertriebsplanung
Meisenstr. 96
33607 Bielefeld

Alexander Wittke
Fon 0521.2997-407

Fax 0521.2997-408
alexander.wittke@saletelligence.de
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